	Naziv studija
	Diplomski sveučilišni studij ruskoga jezika i književnosti, jednopredmetni

	Naziv kolegija
	Poslovni ruski jezik

	Status kolegija
	Obvezni 

	Godina
	2.
	Semestar
	1.

	ECTS bodovi
	5

	Nastavnik
	dr. sc. Eugenija Ćuto, viša lektorica

	e-mail
	ecuto@unizd.hr 

	vrijeme konzultacija
	utorkom 14-16

	Suradnik / asistent
	Žana Modrić, prof.

	e-mail
	zmodric@unizd.hr

	vrijeme konzultacija
	srijedom 13.30-15.30

	Mjesto i vrijeme izvođenja nastave
	dvorana 240, petkom 12-14

	Oblici izvođenja nastave
	Ovaj kolegij sastoji se od seminara i vježbi s ciljem što boljeg upoznavanja studenata s poslovnom korespondencijom na ruskom jeziku. Od studenata se traži maksimalna prisutnost na nastavi, te izvršenje seminarskih obveza u danom roku. Također će im se omogućiti izlazak na dva kolokvija. Ukoliko su oba kolokvija pozitivno ocijenjena, student se oslobađa pismenog ispita na kraju semestra. Na vježbama se sastavljaju poslovni dopisi i usvaja se nova stručna terminologija. Studenti jednopredmetnoga studija dužni su napisati seminarski rad, teme će naknadno biti dodijeljene. Napisan seminarski rad preduvjet je za dobivanje potpisa.

	Nastavno opterećenje P+S+V
	S+V (15+15)

	Način provjere znanja i polaganja ispita
	Pisanje dvaju kolokvija i pismeni ispit

	Početak nastave
	
	Završetak nastave
	

	Kolokviji
	1. termin
	2. termin

	
	naknadno

	Ispitni rokovi
	1. termin
	2. termin
	3. termin
	4. termin

	
	naknadno

	Ishodi učenja
	Nakon položenog ispita iz ovog kolegija studenti će moći:

·  slobodno koristiti svakidašnje termine iz poslovne komunikacije na ruskom jeziku;

· voditi poslovnu korespondenciju, pisati službene poslovne dokumente (upiti, ponude, ugovori), voditi poslovne razgovore
· usvojit će stručnu terminologiju iz područja ekonomije, financija,turizma i ostalih područja gospodarstva;
· raščlaniti etape poslovnih pregovora;

· skicirati pripremne korake za poslovne pregovore;

· potvrditi / opovrgnuti ponuđena stajališta o svijetu biznisa.

	Preduvjeti za upis
	Nema

	Sadržaj kolegija
	1. Рынок.
2. Приватизация и биржа.
3. Персонажи рыночной экономики: брокер, дилер, маклер, менеджер.
4. Деловая  женщина.
5. Переговоры и бизнес-общение по телефону
6. Документооборот во внешнеторговой деятельности.
7. Внешнеторговый контракт купли-продажи.

	Obvezna literatura
	1. Пухаева Л.С., Ольхова Л.Н., 2002, Русский язык в мире экономики, Златоуст, МГИМО МИД РФ, Санкт-Петербург – Москва;
2. skripta (naknadno)

	Dopunska literatura
	1. Романова С.В., Маркина Н.А., 2013, Русский язык делового общения, Русский язык. Курсы. Москва.
2. Акишина, А. А., Н. И. Формановская. 2008. Этикет русского письма. Москва: Ленанд.
3. Козлова, Т. В., И. В. Курлова, М. В. Кульгавчук. 2007. Начальный курс русского языка для делового общения, Части 1, 2, 3. Москва: Русский язык: Курсы.
4. Культура устной и письменной речи делового человека. Справочник-практикум. 2008. Москва: Флинта: Наука.

5. 5. Кутузова, Г. И., Чэнь Янмэй, Н. В. Анистина. 2004. Изучаем язык контрактов. Москва: Флинта: Наука.
6. Баско, Н. В., 2013. Обсуждаем глобальные проблемы, повторяем русскую грамматику. Москва: Русский язык: Курсы.

	Internetski izvori
	naknadno

	Način praćenja kvalitete
	Uspješnost izvođenja nastave ocjenjuju studenti u anonimnim anketama na kraju semestra.

	Uvjeti za dobivanje potpisa 
	70% (50% u slučaju kolizije) pohađanje nastave te napisan seminarski rad

	Način bodovanja kolokvija/seminara/vježbi/ispita
	0 – 60 % - nedovoljan (1)
61 – 70 % - dovoljan (2)

71 – 80 % - dobar (3)

81 – 90 % - vrlo dobar (4)

91 – 100 % - odličan (5)

	Način formiranja konačne ocjene
	Student tijekom semestra može izaći na dva kolokvija, čime se može osloboditi pismenog ispita. Student je oslobođen pismenog ispita, ako položi oba kolokvija i ako je zadovoljan konačnom ocjenom. U suprotnome student izlazi na pismeni ispit. Seminarski rad je uvjet za dobivanje potpisa.

	Napomena
	Seminarska obveza studenata sastoji se od pisanja seminarskoga rada, čije teme će biti naknadno objavljene. Rok za predaju je do 15. siječnja 2018. 


	Seminari + vježbe

	Red. br.
	Datum
	Naslov
	Literatura

	1.
	
	Uvodni sat: predstavljanje kolegija i literature. Upoznavanje s obvezama i načinima rada.
	Obvezna + dopunska

	2.
	
	Рынок: что такое рынок? Существуют ли объективные законы рынка?
	Obvezna + dopunska

	3.
	
	Приватизация и биржа: В чем сущность приватизации? Биржевые тайны.
	Obvezna + dopunska

	4.
	
	Персонажи рыночной экономики: брокер, дилер, маклер, менеджер. Какой характер у менеджера?
	Obvezna + dopunska

	5.
	
	Десять советов отечественному бизнесмену: основное правило бизнеса - доверяй, но проверяй.
	Obvezna + dopunska

	6.
	
	Деловая женщина: какой должна быть современная женщина? Имидж деловой женщины. Российская императрица.
	Obvezna + dopunska

	7.
	
	1. pismeni kolokvij
	Obvezna + dopunska

	8.
	
	Как вести переговоры? Беседы – делоые контакты.
	Obvezna + dopunska

	9.
	
	Деловое общение. Переговоры как вид делового общения. Публичное выступление.
	Obvezna + dopunska

	10.
	
	Универсальные принципы бизнес-общения по телефону. Деловой туризм.
	Obvezna + dopunska

	11.
	
	Выход иностранной фирмы на российский рынок. Анализ рынка. Информационная карта фирмы.
	Obvezna + dopunska

	12.
	
	Документооборот во внешнеторговой деятельности. Коммерческая корреспонденция. Виды коммерческих писем.
	Obvezna + dopunska

	13.
	
	Внешнеторговый контракт купли-продажи: номер контракта, предмет контракта, упаковка и маркировка, срок и дата поставки, базисные условия контракта, Инкотермс.
	Obvezna + dopunska

	14.
	
	Внешнеторговый контракт купли-продажи: ответственность сторон, форс-мажорная оговорка, арбитраж, рекламации.
	Obvezna + dopunska

	15.
	
	2. pismeni kolokvij
	Obvezna + dopunska


                                                                                       Nastavnik:
